 Pitanja kroz vekove...
Septembar 08:
1. Dinamika Marginalnih troskova
2. Algebarsko i dijagramsko odredjivanje prelomne tacke
3. Strategija formiranja cena za nove proizvode
4. Direktni i indirektni troskovi
Jun 08:

1.Standardizacija direktnih i indirektnih troskova
2.Oligopolske cene
3.Algebarsko i dijagramsko odredjivanje prelomne tacke 
4. Uticaj cena na....(nesto)

Oktobar 07: 
I 
1. optimizacija zaliha 
2. standardizacija direktnih i indirektnih troskova 
3. Granicni metod i metod limitirajucih faktora 
4. strategija uvodjenja novih proizvoda 

II 
1. analiticko i graficko odredjivanje prelomne tacke 
2. Metod stope rentabilnosti 
3. dinamika marginalnih troskova 
4. Uticaj cena i troskova na poslovanje preduzeca (ili nesto slicno)

Septembar 07: 

pitanja:
1. Standardizacija direktnih i indirektnih troskova 
2. Formiranje cena novih proizvoda 
3. Granicni metod i metod limitirajucih faktora 
4. Analiticko i geometrijsko odredjivanje tacke preloma 
dopuna je bio onaj zadatak sa tri preduzeca sa razlicitim obimom proizvodnje i cenama a trebalo je naci konkurentsku cenu....cini mi se da je to formula iz bojanove knjige sa 82. strane...nek neko ispravi ako slagah

Jun 07:

Grupa 1 
Standardizacija indirektnih troškova (podpitanje Fleksibilni plan) 
Marginalni troškovi 
Prelomna tačka 
Metod stope rentabilnosti 

Umesto marginalnih troskova -> promociona cena, u I grupi

moja pitanja: 
Metode razgranicenja kod polufiksnih troskova 
Granicni metod 
Multidimenzionalnost politike cena 
Stvarni, standardni i granicni troskovi
1.strategija promocionih cena 
2.Marginalni troskovi,uvodjenje druge smene 
3.metod stope rentabilnosti(algoritam) 
4.standardizacija direktnih troskova 
podpitanje:fleksibilni plan troskova

Grupa 2 
Standardizacija direktnih troškova 
Metod limitirajućih faktora 
Optimizacija zaliha 
Strategija geografskog formiranja cena

Okt 06:

II grupa 
1. dinamika marginalnih troskova 
2. psiholoski aspekti u strategiji cena 
3. diskriminaciono formiranje cena 
4. standardizacija indirektnih troskova 


I grupa 
1. ekonomija obima i cene 
2. standardizacija direktnih troskova 
3. multidimenzionalnost necega?

I grupa 
1.troshkovi zaliha 
2.politika cena prema dobavljachima 
3.standardizacija direktnih troshkova 
4.ekonomija obima i cene

II grupa 
1.Traznja+cenovna i dohodovna elasticnost 
2.Multidimenzionalnost politike cena 
3.Zadatak 
4.Formiranje monopolskih cenamonopolske cene, troskovi zaliha, metode razgranicavanja polufiksnih troskova

+ jedan zadatak je bio iz cenovne konkurencije (poslednja strana na skripti), a drugi tabela da se izracuna prodajna cena preko stope dobiti 
(primer iz knjige)

Jun 06:

1. optimalni troskovi zaliha 
2. odredjivanje cena u uslovima oligopola 
3. marginalni troskovi 
4. sta su stvarni, standardni i plansi troskovi, sa potpitanjem koliko iznosi reagibilnost kod degresivnih troskova 
5. zadatak - cena konkurencije

drugoj grupi je bilo nesto kao - 

sta su oportunitetni troskovi, proces formiranja cene ili strategija formiranja cene, 

nesto kod relativno fiksnih, polufiksnih ili slicno troskova... 

i zadatak isti, samo za drugo preduzece

moja pitanja su bila : 
1. granični troškovi, 
2. monopolske cene 
3. troškovi zaliha 
4. politika cena, koja nije morala da se radi, jer sam imao seminarski.
Kaze narod...
Dolazi cesto: 

Politika cena i faktori politike cena, 

dinamike svih vrsta troskova, 

dinamike marginalnih i granicnih troskova, 

cenovni i necenovni faktori konkurentnosti, 

formiranje cena u uslovima monopola i oligopola,

strategija formiranja cena, primena granicnih troskova, 

metode formiranja cena, 

metode za razgranicenje polufiksnih troskova 

Zadaci iz bojanove knjige: 
-cena konkurentnosti 
-stopa rentabilnosti 
-primena granicnih troskova

-zadatak je bio onaj sa 82 str. bojanove knjige, i ne znam dal je nekom dosao jos neki..

*Ovo je diktirala Tanjica u saradnji sa Bojanom,ne mogu da se setim da li na poslednjim vezbama ili predavanjima 2006 U JUNU.Nadam se da ce koristiti,a ako neko ima ono sto je diktirano ove godine...
Markovski: 
-definicija sta su troskovi i cena kostanja i sve do 11. strane 
-vrste troskova 
-podela troskova prema ceni kostsanja (12,13 strana), podele i objasnjenje pojmova (14-31) 
-standardni troskovi - definicija, znacaj, uloga (35-3
Bojanova knjiga: 
-16 znati navesti faktore 
-17 cela 
-18 cela 
-19 cela 
-21 ponuda kao faktor politike cene 
-23 troskovi 
-24 objasnjenje mere ek. Politike i slika 
-25 multidimenzionalnost politike cena - uprostiti  datu sliku 
-27 samo tekst, slika ne treba 
-30, 31 - ceo tekst 
-32 strategije formiranja cena (ukupno 11), navesti i objasniti 
-33 nauciti sliku 
-35 tekst, slika ne treba 
-37, 38 samo 1.4 treba, bez slika 
-43, 45 - bez slika 
-47 podela i opis 
-50 slika 
-metode formiranja prodajnih cena 
-55 slika 
-60 monopol i oligopol, uticaj cena na rezultat poslovanja 
-73 formula i slika 
-82 formula za racunanje cene konkurencije

Pa kazu jos:

Bojanova knjiga 

- 6. treba sve,o faktorima samo osnovno,6.1-definicija,grafici,formule;6.1.2.-kriva i def.;6.1.2. i 6.6.2. dolaze cesto; ne treba 11.,12.2.,13. 
- str. 20-21 ne trebaju slike 
-str. 25 ne treba slika 
-str. 30 slika-bitna!! 
-str. 32-podela bitna 
-str 35-ne treba cvet 
7.1.3. cesto dolazi 
7.1.4.,7.1.4.1.,7.1.4.2. ne treba 
str. 42 ,43, 45 -ne trebaju slike 
9. glava - trebaju postupci za metode,moguce je da ce doci zadatak neki 
10. glava-uvod samo procitati,ostalo treba; 62-63,65 slike trebaju;str. 66 trebaju formule 
12. glava- 12.1. cesto dolazi,treba zadatak sa 82 str.-mozda dodje 
14. glava-bitna! 
15. glava-sve! ne treba slika sa 109.,111.; slika sa 112. je bitna 

Markovski 

ne treba 7.,8. glava 
1. glava- pojam troskova-def.; 1.2.,1.3.,1.4.,1.5. ne treba 
3. glava- 3.1.,3.3.,3.8.,3.9.,3.10.-ne treba; iz 3.2.-def.; 3.4. moze da dodje; 3.5.,3.6. treba postupak,formule ,a primeri ne trebaju; bitne su formule sa 52-53 
4. glava -bitna je podela sa 79.,bitni su primeri za metode 
6. glava- 6.-sta su,formule; 6.1.,6.1.1.,6.1.2.-ne treba; 6.1.3.,6.1.4.,6.1.5,6.1.6.,6.1.7.,6.1.8. treba od 6.1.9. do kraja ne treba 
9. glava- slike sa 262-270 trebaju, sa 271 ne treba slika 
10. glava- uvod procitati,ostalo treba; 10.4.,10.5.,10.6,10.7. ne treba; 10.8.,10.9. treba 
11. glava- uvod procitati, 11.1. cesto dolazi; 11.1.1.,11.1.2. pomenuti; slike sa 311,312 trebaju; 11.1.5. treba; od 11.2. do kraja ne treba

jos pitanja da se obrati paznja (dolazila prethodnih godina):
1.optimalni troskovi zaliha 
2.odredjivanje cena u uslovima oligopola 
3.marginalni troskovi 
4.sta su stvarni, standardni i planski troskovi, sa potpitanjem koliko iznosi reagibilnost kod degresivnih troskova 
5.sta su oportunitetni troskovi 
6.proces formiranja cene ili strategija formiranja cene 
7.nesto kod relativno fiksnih, polufiksnih ili slicno troskova... 
8.granični troškovi 
9.formiranje monopolskih cena 
10.troškovi zaliha 
11.politika cena 
12.ekonomija obima i cene 
13.standardizacija direktnih troskova 
14.dinamika marginalnih troskova 
15.psiholoski aspekti u strategiji cena 
16.diskriminaciono formiranje cena 
17.standardizacija indirektnih troskova 
18.politika cena prema dobavljachima 
19.traznja + cenovna i dohodovna elasticnost 
20.multidimenzionalnost politike cena

Gore napomenuto potvrdjujem i dodajem: 

* algebarsko i graficko odredjenje tacke rentabilnosti 
* troskovi zaliha 
* direktni i indirektni troskovi + fleksibilni plan troskova 
* marginalni (granicni) troskovi 
* formiranje cena u uslovima monopola 
* formiranje cena u uslovima ologopola 
* strategija formiranja cena novih proizvoda 
* geografsko odredjivanje cena 
* remanentnost troskova 
* strategija formiranja promocionih cena 
* grafikon rentabilnosti 
* metod limitirajucih faktora (nije sigurno) 
* cene u potpunoj konkurenciji 
* menadzerko odlucivanje o uvodjenju druge smene zbog porasta granicnih troskova  (ili tako nesto) 



profesor je nagalsio,neke davne 2005., da su mu ovo omiljena pitanja za usmeni: 

1.razlika izmedju standardnih planskih i stvarnih troskova 
2.nacrtaj grafikon i objasni fiksne troskove 
3. nekih 8 vrsta odstupanja od standardnih troskova 
4. metod limitirajucih faktora 
5. 2paradoksa : defenov i buenov efekat 
6. faktori politike cena 
7. algebarsko utvrdjivanje prelomne tacke

*sa pushketina:
Iz knjige B. Ilica:
Ne treba prvih 5 glava, 6. treba (ali ne treba st. 20), iz 7. glave treba sve, osim 7.1.4., 7.1.4.1. i 7.1.4.2.
8., 9. i 10. glava trebaju, 11. ne treba.
Iz 12. glave treba samo 12.1, a iz 12.2. treba samo formula na 82. strani.
13. glava ne treba, 14. treba cela, 15. treba cela, osim slika 18 i 19.


Iz knjige Markovskog:
1. glava samo pojam i znacaj troskova, 2. glava cela, 3. sve, osim 3.8., 3.9. i 3.10.
4. i 5. gava cele.
6. glava sve sem 6.1.1., 6.1.2., 6.1.9. 6.1.9.1., 6.1.9.2. i 6.1.9.3.
7. i 8. glava ne trebaju (taj deo se uci iz Bojanove knjige)
9. cela treba (i slike na stranama 266., 267. i 268.)
Iz 10. glave uce se samo 10., 10.1. i 10.3.
11. glava treba (a posebno obratiti paznju na tr. zaliha. Sto se tice nomenklature i ABC metode samo treba reci definiciju, nista opsirno., strane 305., 306., 307., 308. i 309. procitati, a grafikon sa 308. st. i formulu sa 309. nauciti).
Iz 11.1.4. i 11.1.5. trabaju i grafikoni.
Posle 11.1.5. nista ne treba.

Metod troškovi plus 
Ovaj metod i nije nešto poseban za računanje… sva nauka se svodi na oralno objašnjenje 

Treba reći sledeće: 
Najčešće korišćeni metod. Prema ovom metodu se prodajna cena formuliše tako što dodamo na cenu koštanja proizvoda neki željeni profit. To je paušalna metoda, jer ja mogu da dođem i da lupim: „E hoću sada da imam zaradu 50%“. 

„Metod troškovi plus se najčešće shvata kao puna cena koštanja s određenim procentom dobitka“ 

Iz ovog metoda slede 3 modifikovana metoda: 
a) metod elastične stope dobiti 
b) intuitivni metod 
c) metod eksperimentalnih cena 

Metod elastične stope dobiti – na troškove se ne dodaje fiksna stopa dobiti, već se ona menja zavisno od tražnje za proizvodom 
Intuitivni metod – određivanje cene prema uobičajenoj ceni na tržištu 
Metod eksperimentalnih cena – testiranje tržišta da prihvati specifiranu cenu. 

Metod limitirajućih faktora (4. metoda) 

Modifikacija graničnog metoda, samo osnova nisu troškovi – već jedinica limitirajućeg faktora. Limitirajući faktor je onaj sa kojim imamo ograničenu mogućnost korišćenja istog (može biti proizvodni pogon, vreme…) 

Nije mi jasno samo na koje podatke misliš sa onim „odakle im“? [image: image1.png]




Jasno ti je sve u tabeli… kako je šta dobijeno… e sada: pretpostavka je sledeća: 
- šta bi bilo sa proizvodom p1, ukoliko bi se kod njega ostvario ROmč kao kod p2? 
Formula dole glasi: 

RU = (MČ(p1) x ROmč(p2)) + TV(p1) 

Dakle, ova tabela se sada rešava od pozadi, tako što se počinje od ROmč(p2) ukombinovanog za p1 

To što je tebe zbunilo verovatno je to što je rečeno da je vreme limitirajući faktor. Fora je u sledećem: ako nemamo vremena, bitno je da ga što bolje iskoristimo. ROmč je pokazatelj „koliko se dobro vreme iskorišćava“, tako da njega posmatramo.
Tricks:

varijabilni su troskovi materijala, rada na proizvodnji
fiksni su troskovi stalnih sredstava, kamate na kredite za stalna sredstva, deo kamata ne kredite za obrtna sredstva, izdaci za zakupnine, troskovi osiguranja, troskovi istrazivanja i razvoja, licni dohoci rukovodeceg i drugog osoblja

7. i 8. glava se potire i to treba da se uci iz bojanove knjige
Opšte pravilo je da sve što se poklapaju naslovi, odbacimo iz knjige Markovskog. Bojanovo ima apsolutnu prednost.

Troskovi zaliha je jedno od najbitnijih pitanja. Obavezni su i grafici. 
Iz Ilićeve knjige se uči prvih 70 strana.

Amort = (os-ivos)/vt ili bilo koju formulu koju nadjes, tako je rekla tanja.

tj. (osnovna sredstva - ispravka vrednosti osnovnih sredstava)/vreme trajanja
i da, opsti  tr su INDIREKTNI tr!
ja sam samo uvodjenje druge smene (men. odlucivanje) dodatno ucila, sve ostalo iz skripte
poslala sam Tanji mail da je pitam da li dolaze ekonometrijski modeli, rekla je da ne! 
to je 13.glava u Bojanovoj knjizi.

